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‘ Stojim pevné na svych nohou, pracuji pro penize, ale hlavné pro
@ své zakazniky. Jsem tymovy hrac. Chapu vyznam CRM a bézné

jej denné vyuzivam. Citim se bezpecné. Jsem profesional a
prava ruka svych zakaznikl. Prace v HR mne pohltila. Chci rist!

3. mésic
Chapu,

bavi mné to, 77N
vydélavam G

2. mésic ‘ Je 2. mésic mame za sebou 40 jednani u zakaznika,
Prvni objednévky zakladni produktova skoleni, véetné zvladnuti obsluhy

() E e & CRM. Prisel ¢as na mou 1. objednavku :-) Vse opét
‘ 15 jednani tydne jednoduse a s usmévem v CRM. Zakaznik je nad$eny!

3. mésic jsem pochopil, jak uspésné zjistit potreby
zakaznikd, mam vytvoreny pékné vztahy jak v praci,
tak se zakazniky, umim vytvorit poutavou a ucinnou
nabidku, mam spravny tah na branku a vydélavam!

Zakladem Uspéchu je profitabilni zakaznické

portfdlio a zkusenosti. Toziskame jediné u =
zakazniku. 2 schuzky denné je minimum pro 1. S ' 1. m,e S’IC el
mésic. Je to jako trénink, chci a musim makat! IOJednam tydne [
—

Umét domluvit jednani u zakaznika,
Soft skills & Odbornost vytvorit Vztah, zjistit Potfeby, nabidnout

Uzitky, ale také mit CO nabidnout =
odbornost

Komunikace - 90% nasi prace je o

KOMUNIKACI. Zvladnout nastroje
komunikace je zaklad. CRM, Sdileny kalendar, - . .
email a ptat se na cokoli plati stale :-) Ovladam nastrOJe

CRM, Google

Cesta na vrchol v KONFUCIUS®



